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Tradoria launcht Gutscheintausch fiir ihre Shopbetre iber
Win-Win-Situation fir Onlineh&ndler und Kunden

Bamberg, den 02.09.2010: Ab sofort stellt die Tradoria GmbH, einem der
fuhrenden deutschen Anbieter von Mietshop-L&sungen, ihren Onlinehandlern
ein weiteres leistungsstarkes Connect! Modul zur Ne  ukundengewinnung und
Kundenbindung zur Verfiigung. Damit haben samtliche Shopbetreiber die
Moglichkeit, Gutschein-Partnerschaften mit anderen Tradoria Shop  betreibern
einzugehen und ihren Kundenkreis zielgruppengerecht Zu erweitern. Ist eine
solche Partnerschaft geschlossen, wird der Gutschei n im Bestellvorgang des
Partners beworben. Die Hohe der gewahrten Rabatte k ann dabei
selbstverstandlich frei gewahlt und in der Shopverw altung eingestellt und
kontrolliert werden. ,Das Gutschein-Marketing ist f Ur unsere Onlinehandler eine
aulerst effektive Methode, um neue Kundenkreise zu erschliel3en und Umsatze
nachhaltig zu steigern®, so Beate Rank, Geschéftsfi hrerin der Tradoria GmbH.

Der Gutscheintausch im Detail

Gutschein-Marketing ist ein etabliertes Instrument, um Umsétze zu steigern, Kunden
zu gewinnen, zu binden und zu aktivieren. Mit dem Connect! Modul Gutscheintausch
stellt die E-Commerce-Plattform Tradoria ihren Onlinehandlern hierfiir eine weitere
effiziente Moglichkeit zur Verfligung. Jeder Shopbetreiber kann ab sofort mit anderen
Onlinehandlern bei Tradoria Gutschein-Partnerschaften eingehen. Wurde eine solche
Gutschein-Partnerschaft eingegangen, bewerben beide Handler jeweils die
Gutscheine des Partners auf der letzten Seite des Bestellvorgangs. Bei mehreren
Kooperationspartnern werden die Gutscheine per Zufall rotierend eingeblendet. Der
Kunde kann nach einer Bestellung einen Gutschein auswahlen und bekommt den
entsprechenden Code automatisch mit den dazugehorigen Angaben per E-Malil
zugeschickt.

Bequem, einfach und kostenlos

Entsprechend der Philosophie von Tradoria ist das Gutschein-Marketing absolut
kostenlos. Nicht einmal eine Registrierung ist notwendig, um daran teilzunehmen.
Jeder Tradoria Shopbetreiber kann sofort mitmachen. Alle Tradoria Handler bilden
mit dem Gutscheintausch ein starkes Handlernetzwerk. Mit den damit genutzten
Synergieeffekten werden neue, zielgruppenaffine Kunden gewonnen und Umsatze
noch weiter gesteigert. Mit der Einfihrung des Gutscheintauschs bietet die Tradoria
GmbH ihren Onlinehandlern ein ideales Instrument zur Ansprache neuer Zielgruppen.
Und das ganz ohne zusétzliche Kosten, bequem und einfach.

Umsatzmotor Gutschein

Fur Onlinehandler sind Gutscheine ein lohnendes Geschéft: Laut einer Studie von
Compete (Online Shopper Intelligence 06/2010) gelten Gutscheine als Kaufanreiz,
erhéhen die Kaufwahrscheinlichkeit und steigern den durchschnittlichen
Warenkorbwert um bis zu 77%. Selbstverstandlich profitieren auch die Kunden von
Gutscheinaktionen — die aktuelle Rabattspanne auf Tradoria.de reicht von 5 — 30%.
Einer Win-Win-Situation steht somit nichts im Weg: Die Shopbetreiber kénnen sich



auf Umsatzsteigerungen einstellen und die Kunden dirfen auf das ein oder andere
Schnéppchen hoffen.

Uber die Tradoria GmbH

Mit 3.600 registrierten Onlinehdndlern zé&hlt die 2007 gegriindete E-Commerce-
Plattform Tradoria zu den fiihrenden deutschen Anbietern von Mietshop-L&sungen.
Die mehrfach ausgezeichnete Komplettldsung eignet sich perfekt fir E-Commerce-
Einsteiger oder als leistungsstarker Vertriebskanal fir bestehende Onlineshops und
.€Bay-Powerseller” sowie als Multichannel-Losung fir den stationaren Einzelhandel.
Zusatzlich zur Prasentation im eigenen Onlineshop sind die Produkte aller Tradoria
Handler automatisch auf dem Shopping Portal Tradoria.de gelistet.

Tradoria kimmert sich um die komplette Zahlungsabwicklung sowie die
Kundenkommunikation wahrend des Bestellprozesses. AulRerdem Ubernimmt das
Unternehmen die Risiken von Zahlungsausfallen. So kdnnen sich Tradoria
Shopbetreiber ganz auf das Wesentliche konzentrieren — den Verkauf der Produkte
und die Betreuung ihrer Kunden. Das Mietshop-System von Tradoria ist die bisher
einzige Lésung in Deutschland mit automatischer Zertifizierung durch Trusted Shops.

Weitere Informationen und Bildmaterial finden Sie im Pressebereich unter
http://www.tradoria.de/infos/pressebereich/pressemitteilungen.

Gerne unterstitzen wir Sie auch mit Expertenwissen oder Zahlenmaterial bei
Berichten zum Thema E-Commerce.
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